
Менеджер отдела продаж
ООО БК­Ресурс 

В отдел продаж требуется квалифицированный
специалист, который:

умеет работать без постоянного контроля и сам находит
пути решения сложных задач;
справляется с большим объемом задач и правильно
расставляет приоритеты;
умеет задавать осознанные вопросы, но никогда не
отвлекает по мелочам;
грамотно излагает мысли устно и письменно на русском
языке;
базовые навыки работы в 1С (как преимущество).

Обязанности:
обрабатывать входящие звонки, заявки с сайта и почты;
вносить данные в CRM систему (АМО);
составлять и оперативно направлять коммерческие
предложения;
составлять договоры;
контролировать отгрузок;
работа с документами

Условия работы:
контактное лицо: Виталий Шинков;
график работы: пн­пт с 09:00 до 18:00;
оклад + процент с продаж + премии за выполнение плана;
оформление: после испытательного срока (3 месяца);
корпоративные мероприятия в течение года.

Ключевые навыки

Адрес

Уровень зарплаты Город Требуемый опыт работы

от 50 000 руб. Москва,  Котельники 1–3 года

B2B Продажи Планирование продаж

Поиск и привлечение клиентов B2C продажи

https://dzerzhinskij.hh.ru/employer/2133162
https://dzerzhinskij.hh.ru/employer/2133162


Дзержинский, улица Энергетиков, 10Г, 2­й этаж, офис № 16.
м. Котельники

Тип занятости

Полная занятость, полный день

Контактная информация

Шинков Виталий

Телефон: +7 (495) 6450833
рабочий

+7 (963) 7129612
личный сотовый

Почта: hr@bk­resurs.ru

Дзержинский, улица Энергетиков, 10Г, м. Котельники
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